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las últimas innovaciones, 
tecnología, productos y 
soluciones de seguridad

relaciones 
comerciales con 

los jugadores clave 
de la industria

con profesionales de 
la industria que 

buscan tus productos 
y soluciones

MUESTRA DESARROLLA INTERACTÚA

http://www.exposeguridadmexico.com/
http://www.exposeguridadindustrial.com/


Perfiles de visitante

Visitante general

Nuestros visitantes son profesionales 
de la industria que buscan:

• Descubrir nuevas empresas, 
productos y lanzamientos o 
innovaciones

• Prospectar y comparar el mayor 
número de proveedores posible

• Actualizar conocimiento con las 
conferencias y sesiones educativas

Desde fabricantes hasta usuarios 
finales, nuestros visitantes están 
involucrados en la planeación y toma 
de decisión de compra



Perfiles de visitante

Club Elite

Club Elite es un programa enfocado en 
apoyar a compradores tomadores de 
decisión a encontrar productos y/o 
servicios afines a sus necesidades de 
negocio durante su visita al evento con 
beneficios y actividades de networking
que crean una experiencia especial en un 
ambiente profesional.

Al mismo tiempo este programa ayuda a 
los expositores a distinguir estos 
visitantes calificados con un gafete 

distintivo.



Perfiles de visitante
Hosted Buyers one2one 

Un programa de compradores que parte de la 
selección de asistentes Club Elite con las 
siguientes características:

• C-Level, directores y gerentes 
• Interesados en conocer nuevos proveedores
• Con necesidades específicas de 

productos/servicios que nuestros expositores 
comercializan

• Con presupuesto para proyectos a mediano 
plazo

El principal motor de este programa es conectar 
expositores y compradores a través de 
reuniones de negocio uno a uno, armando 
agendas de negocio garantizadas y cubriendo los 
viáticos de estos visitantes para asegurar su 
experiencia de negocio en el evento.



Programa educativo

Escenarios de fuerzas del orden, seguridad, y seguridad industrial y 
fuego, presentando sesiones magistrales; paneles de discusión y 
entrevistas sobre temas de actualidad, buenas prácticas y tendencias de 
la industria.

Demostraciones

Experiencias

Espacios para sesiones mostrando la aplicación y el funcionamiento en 
vivo de soluciones de seguridad. 

Escenario didáctico para sesiones dinámicas que involucren la 
participación de la audiencia.

Coffee & Learn
Espacio para sesiones comerciales patrocinando un coffee break o 
snack a los asistentes. 

Conferencias



Oportunidades

Patrocinios
Potencializa tu participación en el evento con nuestros 
patrocinios que extienden el alcance de tu estrategia antes, 
durante y después de este. 

Recomendaciones
Las recomendaciones-matchmaking brindan una 
experiencia personalizada en la que cruzamos los 
intereses del visitante y la oferta de los expositores, para 
hacer un “match”. El visitante recibe una lista de las 
empresas compatibles con sus intereses.

Diseño y montaje de stand
RX Solutions es un área especializada en brindar apoyo a 
los expositores en sus requerimientos de diseño de 
stands, escenografías, audiovisuales y todo lo referente a 
su participación en la expo.



ESENCIAL LITE PLUS

EMPERIA

ATLAS

DASHBOARD

PLANO DE MANO

DIRECTORIO

REDES SOCIALES

PREMIUM SELECT*

BRONCE BRONCE PLATA ORO

BÁSICO BÁSICO PRO PRO PRO

LOGO LOGO LOGO LOGO

LOGO ½ PAG 1 PAG

1 POST 1 POST

*El paquete SELECT está limitado a un expositor por categoría

PLATA





Así se vivió el evento:

https://youtu.be/yD_1QVRD2Fs

https://youtu.be/yD_1QVRD2Fs


www.exposeguridadmexico.com

256 EXPOSITORES
En Expo Seguridad México

354 EXPOSITORES
En todo el evento

20°
edición

• Seguridad electrónica

• Sistemas de seguridad

• Fuerzas del Orden



Día 3
+1,862 regresos

de día 1 y 2

Día 1 Día 2
+1,744 regresos

de día 1 

13,777 visitantes Seguridad México

3,602

5,183
4,992

visitantes
nuevos únicos

12,924   Visitante general
687   Club Elite
129   VIP

37   Hosted Buyer
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Planifico
Define las 

necesidades y 

objetivos de 

compra

Investigo
Compara

proveedores y 

prospecta

alternativas

Recomiendo
Avala las mejores

alternativas

compatibles con 

necesidades y 

objetivos

Decido
Toma la decisón

final de compra

Toma de decisión

Ninguno
No forma parte del 

proceso de 

compra

7.29% 10.43% 14.02% 35.12% 33.15%



Becario | Trainee | Auxiliar | Asistente
4%

Vicepresidente | Director | L íder de área
13%

Gerente | Supervisor | Jefe | Consultor 
26%

Coordinador | Encargado | Técnico | Analista
30%

Propietario | Socio | Presidente | CEO
22%

Posición en 
la empresa

Profesionista | Profesional independiento
5%



Presupuesto y 
próxima compra

$1,000,001 +$100,000 –
$500,000

$500,001 –
$1,000,000

Hasta 
$100,000

26.64% 28.71.58% 17.61% 27.05%

2 0 %

Más de una año

Entre 6 meses y un año

De tres a seis meses

En tres meses

Durante el evento

3 3 %

2 5 %

1 7 %

4 %



1 - 10 11 - 50 51 - 250 251 - 500 501 +

28%

27%

19%

8%

18%

Tamaño de empresa
Determinado por el número de empleados



Asistentes extranjeros

USA 19%
Colombia 14%
Martinique 9%
Salvador 6%
Guatemala 6%
Costa Rica 5%
Ecuador 4%
Panama 3%
China 3%
Chile 3%
Peru 2%
Rep Dominicana 2%
Brasil 2%
España 2%
Nicaragua 1%
Otros 18%



5

4

3

2

1 Seguridad Reactiva: 
¿solución a un México en 
paz?, Saskia Niño de Rivera, 
Reinserta
200 asistentes

Seguridad y justicia en México, 
Dr. Santiago Nieto Castillo

117 asistentes

El lenguaje no verbal en la detección de 
conductas sospechosas, Capitán Julio 
Balderas, Casa José Cuervo. ASIS
128 asistentes

El sistema de seguridad en México:, 
Leonardo Curzio Paprisa + ASIS
140 asistentes

Extorsión en México, Comisión 
Nacional Antisecuestro
175 asistentes

Top 5 
Conferencias





Así se vivió el evento:

https://youtu.be/qtcdNZuXHI0

https://youtu.be/qtcdNZuXHI0


98 EXPOSITORES
En Expo Seguridad Industrial

354 EXPOSITORES
En todo el evento

15°
edición

• Seguridad industrial

• Salud ocupacional

• Higiene laboral

• Equipos contra incendios



Día 3
+130 regresos

de día 1 y 2

Día 1 Día 2
+144 regresos

de día 1 

1,731 visitantes 
Seguridad 
Industrial 504

606
621

visitantes
nuevos únicos

1,557   Visitante general
162   Club Elite

12   Hosted Buyer
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7 % 10 % 15 % 34 % 34 %

Planifico
Define las 

necesidades y 

objetivos de 

compra

Investigo
Compara

proveedores y 

prospecta

alternativas

Recomiendo
Avala las mejores

alternativas

compatibles con 

necesidades y 

objetivos

Decido
Toma la decisón

final de compra

Toma de decisión

Ninguno
No forma parte del 

proceso de 

compra



$1,000,001 +$100,000 –
$500,000

$500,001 –
$1,000,000

0 -
$100,000

35% 30% 15% 20%

2 2 %

3 0 %

2 6 %

1 7 %

5 %

Presupuesto y 
próxima compra

Más de una año

Entre 6 meses y un año

De tres a seis meses

En tres meses

Durante el evento



7%

6%

29%

32%

18%

7%

Becario | Trainee | Auxiliar | Asistente

Vicepresidente | Director | L íder de área

Gerente | Supervisor | Jefe | Consultor 

Coordinador | Encargado | Técnico | Analista

Propietario | Socio | Presidente | CEO

Posición en 
la empresa

Profesionista | Profesional independiento



1 - 10 11 - 50 51 - 250 251 - 500 501 +

32%

28%

16%

9%

15%

Tamaño de empresa
Determinado por el número de empleados



USA 22%
Colombia 15%
El Salvador 11%
Guatemala 7%
Brazil 7%
China 7%
Spain 4%
France 4%
Honduras 4%
Nicaragua 4%
Peru 4%
Others 12%

Asistentes extranjeros



4

3

3

2

1 Cuida tu vida, cuida a tu 
familia, Aarón Acosta 
Cisneros 
107 attendees

Human & Organizational
Performance - HOP

43 atendees

Cambio de paradigmas, SafeStart
International
56 attedees

Los incendios no son cosa de un juego, 
NFPA 
71 attendees

Revisión de los proyectos de NOMs
STPS
73 attendees

Top 5 
Conferencias



Conecta con nosotros

Hugo 
Olvera

Gerente de ventas

+52 (55) 8852 6220
+52 1 55 3341 1272
hugo.olvera@rxglobal.com



Conecta con nosotros

Montserrat 
Belmonte

Ejecutiva de ventas

+52 (55) 8852 6203
+52 1 55 8025 2600
montserrat.belmonte@rxglobal.com



Conecta con nosotros

Mary
Limón

Ejecutiva de ventas

+52 (55) 8852 6082
+52 1 55 3801 7786
mary.limon@rxglobal.com



Conecta con nosotros

Carlos 
Rosaslanda

Ejecutivo de ventas

+52 (55) 8852 6169
+52 1 55 1310 2001
carlos.rosaslanda@rxglobal.com



Conecta con nosotros

Nathalia
Elias

Ejecutiva de ventas

+1 (203) 840 5349
+1 (203) 807 3865
nathalia.elias@rxglobal.com
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